
Die Profis für 
Videoüberwachung

www.burg-guard.com

Die BURG-GUARD GmbH, Meinerzhagen, ist Teil der BURG-WÄCHTER Gruppe und  
eines der führenden Unternehmen für Videosicherheit. Wir bieten unseren Kunden seit 1974 leistungs-
starke Produkte und intelligente Systemlösungen an. 

Haben Sie Spaß und Freude daran, kreative Ideen und Lösungen gemeinsam mit unseren Kunden zu entwickeln  
und anzubieten? Ist Vertrieb Ihre Bestimmung, suchen und schätzen Sie Gestaltungsfreiräume und flache Strukturen 
in einem bekannten und etablierten Unternehmen? Dann kommen Sie zu uns als 

Ihre Aufgaben:
• Verkauf von hochwertigen, erklärungsbedürftigen

Produkten im Bereich der Videosicherheit mit
individueller Angebotserstellung.

• Selbstständige Projektierung von Anlagen und
Beratung unserer Kunden vor Ort.

• Pflege bestehender Geschäftsbeziehungen zu
Großhändlern, Fachhändlern, Errichtern, Planern
und Architekten.

• Kontinuierlicher Ausbau der Marktposition
u. a. durch die Akquisition von Neukunden.

• Repräsentation des Unternehmens auf
Veranstaltungen und Messen.

• Durchführung kleinerer Produktschulungen
bei Kunden vor Ort.

• Berichterstattung an die Verkaufsleitung.

Ihre Qualifikation:
• Eine abgeschlossene technische oder kaufmännische

Ausbildung, idealerweise im Bereich Elektronik
oder Elektrotechnik und ein damit verbundenes gutes
technisches Verständnis.

• Mehrjährige erfolgreiche Tätigkeit in der Beratung
und dem Verkauf von erklärungsbedürftigen
Produkten und Dienstleistungen.

• Erfahrungen im Bereich der Videoüberwachungs-
technik, Sicherheitstechnik, IT o.ä. sind von Vorteil.

• Kommunikations- und Durchsetzungsstärke.

• Strukturierte, selbständige und strategische
Arbeitsweise.

• Sie wohnen vorzugsweise im Vertriebsgebiet
(Nordrhein-Westfalen oder Norddeutschland
PLZ-Gebiet 20000 - 32999, 37000 - 38999, 48000 - 49999)

Wir bieten Ihnen eine spannende und herausfordernde Tätigkeit in einem interessanten Markt mit hohem Potential. 
Durch eine intensive Einarbeitung erhalten Sie von uns eine optimale Vorbereitung auf Ihre zukünftigen Aufgaben. 
Ihre Kollegen im Innen- und Außendienst unterstützen Sie nicht nur während des Einstiegs tatkräftig. Neben internen 
und externen Fort- und Weiterbildungsmaßnahmen erhalten Sie eine leistungsgerechte Vergütung sowie ein Firmen-
fahrzeug auch zur privaten Nutzung.. 
Haben wir Ihr Interesse geweckt?  
Dann senden Sie uns Ihre aussagekräftige Bewerbung, vorzugsweise per Mail, an: 

Regional Sales Manager (m/w/d)
Regional Sales Manager für die Vertriebsgebiete Norddeutschland und NRW

BURG-GUARD GmbH 
Herrn Dietmar Lüling 

Wormgermühle  
58540 Meinerzhagen

TELEFON 
+49 2358 905 490

E-MAIL
bewerbung@burg.biz


